
Especialízate y atrae a los
clientes  que  realmente
necesitas

Estrategias  de  Marketing  Jurídico
para Despachos Legales: Conviértete
en un Referente y Aumenta tu Base de
Clientes
¿Te has preguntado cómo puedes convertirte en ese abogado al
que todos acuden cuando tienen un problema? La respuesta está
en la especialización y en cómo te presentas al mercado.

La especialización te permite posicionarte como un experto en
un área concreta del derecho, lo que no solo atrae a más
clientes,  sino  que  también  aumenta  la  confianza  que  estos
depositan en ti. Imagina que necesitas un abogado para un caso
de divorcio complicado; ¿preferirías contratar a un abogado que
“hace de todo” o a uno que se especializa exclusivamente en
derecho de familia?
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78% de los clientes legales
prefieren
El 78% de los clientes legales prefieren contratar a
abogados  especializados  en  lugar  de  generalistas.
(Fuente: Legal Trends Report 2022)

Publicidad Específica y Dirigida
Uno de los errores más comunes en los despachos legales es la
falta de enfoque en su publicidad. Es vital que tu marketing no
hable  en  términos  generales  de  “derecho  penal”  o  “derecho
laboral”. En lugar de eso, tus mensajes deben dirigirse a los
problemas específicos que enfrentan tus potenciales clientes:
“¿Te han despedido injustamente? Yo te ayudo a recuperar lo que
es  tuyo”  o  “¿Enfrentas  un  divorcio  complicado?  Permíteme
guiarte a través del proceso.”

Distribuye estos mensajes estratégicamente en lugares donde
puedas encontrar a personas que enfrenten estos problemas. Si



te especializas en accidentes laborales, deja tus materiales en
lugares  donde  se  reúnen  obreros  o  trabajadores  de  la
construcción.

Casos de Clientes Reales:
En Grafos 360, hemos ayudado a despachos como el de García &
Asociados en México, quienes tras especializarse en derecho
laboral lograron aumentar su cartera de clientes en un 40% en
solo seis meses. Asimismo, Hernández Abogados en Argentina, se
enfocó en derecho de familia y duplicó sus casos de divorcio en
menos de un año.

Los  clientes  ya  no  buscan  abogados  generalistas,  buscan
especialistas que puedan resolver sus problemas con precisión.”
– David Maister, consultor y autor de Managing the Professional
Service Firm.

Puesta en Marcha:
Especializarse no es solo una tendencia, es una necesidad en el
mundo legal moderno. Define tu nicho, personaliza tu mensaje y
distribúyelo estratégicamente. Empieza ahora y convierte tu
despacho en el referente que los clientes buscan.

Si  estás  listo  para  aprovechar  estas  oportunidades  en  tu
despacho, conoce los servicios de Grafos 360 para el sector
legal. Desde la creación de estrategias de marketing jurídico
hasta  la  implementación  de  tecnología  avanzada,  en
www.grafos360.com encontrarás las herramientas que necesitas
para destacar en el mercado. ¡No esperes más para transformar
tu práctica!
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